Especializacion Profesional
Desarrollo de Campanas de Ventas

Q
tec n formacion
» profesional



Q
te C formacion
» profesional

Especializacion Profesional
Desarrollo de Campanas de Ventas

Modalidad: Online
Titulacion: TECH Formacion Profesional
Duracién: 6 meses

Horas: 375
Acceso web: www.tech-fp.com/artes-graficas/especializacion-profesional/desarrollo-campanas-ventas


https://www.tech-fp.com/comercio-marketing/especializacion-profesional/desarrollo-campanas-ventas

Ind

ICE

01

Presentacion

02

Requisitos de acceso

pdg. 4 pdg. 6
Salidas profesionales ¢Qué seré capaz de hacer al Direccidn del curso
finalizar la Especializacion
Profesional?
pdg. 8 pdg. 10 pdg. 12
Plan de formacion Metodologia Titulacion
pag. 14 pdg. 16 pdg. 20



0

Presentacion

A pesar de la revolucion tecnologica y la era digital, las ventas siguen manteniendo
su esencia y lo Unico que ha cambiado han sido las técnicas comerciales. Asi, en el
entorno actual promocionar un producto de manera efectiva con el objetivo de que
destaque en un mundo lleno de ofertas se hace mas que indispensable. Entender las
nuevas técnicas y métodos para implementar una campafia de ventas que se ajuste
a los recursos y las necesidades de la empresa, por medio del trabajo en equipo y
desarrollo individual, es lo que podras aprender en esta Especializacion Profesional,
que te preparara para ofrecer soluciones innovadoras y Utiles en el desarrollo de
campanas de ventas. Por tanto, con esta titulacion tienes la oportunidad de mejorar
tus perspectivas profesionales, cuya orientacion es eminentemente laboral. Todo
ello, a partir de una metodologia 100% online y la tecnologia mas puntera del
sistema educativo actual.

Al completar esta titulacion tendras un
perfil profesional cada vez mas demandado
en los departamentos comerciales de las
empresas, siendo capaz de desarrollar las
mas innovadoras estrategias de ventas”
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Para cualquier empresa que se dedigue al comercio, contar con una personal capacitado
en el area de ventas se hace imprescindible. Asi, el producto no puede venderse por

si solo, aunque se trate de una tienda online o una empresa dedicada al e-Commerce.
Detras de todo ese aparataje, debe haber una estrategia, un mensaje, una presentacion
adecuada del producto. Y todo eso debe ser manejado por profesionales capacitados
que entiendan las necesidades de la empresa y de sus clientes.

Este programa, por tanto, se ha disefiado para ayudarte a comprender por completo
el proceso de la actividad comercial, permitiéndote planificar la campafa de venta
de acuerdo a una segmentacion previa y un analisis de la cartera de clientes y la
competencia de mercado, y organizar el servicio posventa, la auditoria comercial y
la gestion de cuentas claves.

Por ello, se ha desarrollado un temario que ha sido estructurado en 4 modulos

de estudio, que profundizan en los aspectos fundamentales para el desarrollo de
campanfas de ventas. Impartido mediante un sistema de aprendizaje 100% online
gue te permitira acceder a los recursos en cualguier momento del dia a través de
un dispositivo con internet.

Lo que mantiene a flote a una compariia
son sus ingresos, por lo cual el profesional
de ventas es uno de los perfiles mas
demandados en la actualidad. Con esta
capacitacion podras brindar soluciones
avanzadas de forma inmediata”
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Requisitos de acceso

Esta titulacion no exige ningun requisito de acceso previo al alumno. Esto quiere
decir que, para inscribirse y completar el programa, no es necesario haber realizado
ningun estudio de forma previa, ni resulta obligatorio cumplir ninguna otra clase de
criterio preliminar. Esto te permitira matricularte y comenzar a aprender de forma
inmediata, y sin los complejos tramites exigidos por otras instituciones académicas.

Gracias a este acceso inmediato conseguiras potenciar y poner al dia tus
conocimientos de un modo cémodo y practico. Lo que te posicionara facilmente en
un mercado laboral altamente demandado y sin tener que dedicar cientos de horas
a estudiar formacion reglada previa.

Por todo ello, este programa se presenta como una gran oportunidad para mejorar
tus perspectivas de crecimiento profesional de forma rapida y eficiente. Todo

esto, a través de un itinerario académico 100% online y con la garantia de calidad,
prestigio y empleabilidad de TECH Formacién Profesional.

TECH te permite el acceso inmediato a
esta titulacion, sin requerimientos previos
de ingreso ni complejos tramites para
matricularte y completar el programa”
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Las ventajas de cursar este programa sin necesidad de cumplir requisitos de acceso
previo son:

Podras matricularte inmediatamente y comenzar a estudiar
cuando quieras. A tu ritmo y sin esperas

Tendras acceso a un programa de alto valor curricular, donde
podras adquirir las habilidades profesionales mas demandadas
en la actualidad de un modo préactico

Mejoraras tus perspectivas laborales en tan solo unas semanas

Tendras acceso a los recursos didacticos multimedia mas
avanzados del mercado educativo

Te prepararas para responder a las necesidades actuales del
mercado profesional aprendiendo mediante un formato 100% online

Obtendras una titulacion de TECH, una institucion académica
de referencia a nivel internacional

0606600600606
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Salidas profesionales

Al completar esta Especializacion Profesional en Desarrollo de Campafias de Ventas
de TECH podras ampliar tus oportunidades laborales, ejerciendo tu trabajo como
profesional de las ventas en numerosos sectores. Asi, en este programa encontraras
todo lo necesario para destacar e impulsar tu carrera en el ambito comercial, al
haber sido disefiado por grandes expertos en este complejo ambito de trabajo.

Accede a un amplio abanico de
oportunidades profesionales que te
brinda el conocimiento del Desarrollo de
Camparias de Ventas para desenvolverte
en el sector del comercio y marketing”
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Esta titulacion, en definitiva, te convertira en un gran especialista preparado para
trabajar en alguno de los siguientes puestos:

+ Técnico de Ventas
+ Técnico de Marketing
+ Experto en investigacion y desarrollo de mercados

Consultor o Asesor Profesional

*

+ Especialista en Estrategia de Negocios
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¢ Qué seré capaz de hacer al
finalizar la Especializacion
Profesional?

Al completar esta Especializacion Profesional en Desarrollo de Campafias de Ventas
podras llevar a cabo estrategias innovadoras y efectivas, especialmente en ambitos
como el comercio, business, la comunicacion y el marketing.

Desarrollar, liderar y ejecutar estrategias de ventas
mas eficaces y focalizadas en el cliente, que ofrezcan
propuestas de valor personalizadas

Desarrollar estrategias para liderar organizaciones
y equipos de ventas en momentos de cambio

Establecer los programas mas adecuados para seleccionar,
formar, incentivar, controlar y desarrollar a la fuerza comercial

Formular e implementar politicas comerciales como estrategias
de crecimiento que adapten la empresa a los cambios del
entorno nacional e internacional

02,
@
@




:Qué seré capaz de hacer al finalizar | 11 tecn
la Especializacion Profesional?

Desarrollar las competencias esenciales para dirigir estratégicamente
la actividad comercial de la organizacion

Elegir los canales y medios de venta adecuados, en concordancia
con la marca y el posicionamiento empresarial

Preparary llevar a cabo visitas comerciales eficaces

Dominar las mejores técnicas de venta, atendiendo a factores
sociales y psicologicos para poder realizar operaciones
comerciales con gran efectividad
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Direccion del curso

Los mejores profesionales del drea de ventas poseen conocimientos actualizados 'y
dominan las mejores técnicas, para ello es fundamental codearse con los recursos que
le proporcionen la mejor informacion. En este caso, la Especializacion Profesional en
Desarrollo de Campafas de Ventas te ofrece el contenido de mayor calidad de la mano
de los mayores especialistas. TECH ha reunido un cuadro docente de gran prestigio
compuesto por expertos en activo, quienes se encargaran de transmitirte todos sus
conocimientos para que los apliques en tu trabajo de forma inmediata.

Un equipo docente conformado
por profesionales expertos en
desarrollo de negocios, ingenieria,
informatica y comunicacion te
acompanara en tu capacitacion”
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Direccion del curso

D. Oliver, Rafael
+ Consultor y Formador de Pricing y Rentabilidad Comercial en la Industria, Distribucion y
E-commerce
+ Gerente en Taller de Clientes - Consultora de Rentabilidad Comercial
+ Gerente en Kumori Systems
+ Gerente en el Instituto Tecnoldgico de Informatica
+ Ingeniero de Ventas de Grandes Cuentas
+ Master en M&B en la Escuela Superior de Marketing y Negocios de Madrid
+ Licenciado en Ciencias Economicas y Empresariales en la Universidad de Valencia

+ Diplomado en Investigacion Operativa y Andlisis de Sistemas

Este cuadro docente te transmitira las
dltimas novedades en esta disciplina
para que te conviertas en un profesional
altamente solicitado en este sector”
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Plan de formacion

El desarrollo de campafias de ventas es un drea con abundantes salidas profesionales
gracias a la necesidad de las empresas de alcanzar objetivos de ingresos mes a mes 'y
mantenerse activas en el competitivo mercado actual. Por eso TECH ha disefiado esta
especializaciéon con una orientacion profundamente profesionalizante que te abrira

las puertas a nuevas oportunidades laborales. 6 meses de capacitacion 100% online
con el mejor contenido y la tecnologia mas puntera, que se traduciran en afios de
productividad para ti.

Este programa contiene un temario
disenado para aquellos que desean
desarrollar su habilidad en el sector
de las ventas y convertirse en

el candidato seleccionado de la
empresa a la que se postule”




Plan de formacién |15 tecn

Médulo 1. Planificacién de la campaiia de ventas Madulo 4. Proceso de la actividad comercial

1.1, Analisis de la cartera de clientes 4.1.  Desarrollo del proceso de venta
1.2.  Segmentacion comercial 4.2, Preparacion de la visita comercial
1.3.  Seleccion de clientes objetivo (CRM) 4.3.  Realizacion de la visita comercial
1.4. Gestion de cuentas clave 4.4.  Psicologiay técnicas de venta
1.5, Prevision de ventas 4.5 Negociacion y cierre de la venta
1.6.  Fijacion de objetivos de venta 4.6.  Elproceso de fidelizacion

1.7.  Cuota de ventasy su fijacion
1.8.  Plan de contingencia

Maddulo 2. Organizacién comercial y del equipo de ventas

2.1. Organizacion comercial

2.2. Organizacion de la red de ventas
2.3.  Analisis de mercado interno

2.4.  Estrategia de ventas

2.5, Go-to-market strategy

2.6.  Control de la actividad comercial
2.7.  Organizacion del servicio postventa
2.8.  Auditoria comercial

Esta Especializacion Profesional
ofrece acceso laboral a unos de

Mddulo 3. Seleccidn, formacién y coaching de la red de ventas

3. Gestion del capital humano los sectores mas importantesdel
3.2.  Seleccion del equipo de ventas .
33 Formacion de vendedores de alto nivel mercado, por ende, a la mayoria

3.4.  Gestion de la formacion de /aS empresasﬂ
3.5, Coaching personal e inteligencia emocional

3.6.  Motivacion

3.7.  Remuneracion de redes de venta

3.8.  Compensacion y beneficios no econémicos
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Metodologia

Nuestra institucion es la primera en el mundo que combina la
metodologia de los case studies con un sistema de aprendizaje 100%
online basado en la reiteracion, que combina elementos didacticos
diferentes en cada leccion.

Potenciamos los case studies con el mejor método de ensefianza
100% online: el Relearning.

TECH pone a tu disposicion un método
de aprendizaje que ha revolucionado

la Formacion Profesional y con el que
mejoraras tus perspectivas de futuro de
forma inmediata.

En TECH aprenderas con una metodologia vanguardista concebida learning
para capacitar a los profesionales del futuro. Este método, a la from atn
exper

vanguardia pedagogica mundial, se denomina Relearning.

Nuestra institucion es la Unica en habla hispana licenciada para
emplear este exitoso método. En 2019 conseguimos mejorar los
niveles de satisfaccion global de nuestros alumnos (calidad docente,
calidad de los materiales, estructura del curso, objetivos...) con respecto
a los indicadores del mejor centro educativo online en espafiol.
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Esta titulacion de TECH es un programa intensivo que te prepara para afrontar
todos los retos en esta area, tanto en el ambito nacional como internacional.
Tenemos el compromiso de favorecer tu crecimiento personal y profesional, la
mejor forma de caminar hacia el éxito, por eso en TECH utilizaras los case studies,
la metodologia de ensefianza mas avanzada y eficaz del mercado educativo.

El método del caso ha sido el sistema de aprendizaje mas utilizado por las mejores
escuelas de negocios del mundo desde que éstas existen. Desarrollado en 1912 para
que los estudiantes de Derecho no solo aprendiesen las leyes a base de contenidos
tedricos, el método del caso consistio en presentarles situaciones complejas reales

para que tomasen decisiones y emitiesen juicios de valor fundamentados sobre
como resolverlas.

Ante una determinada situacion, ;qué harias tU? Esta es la pregunta a la que te
enfrentamos en el método del caso, un método de aprendizaje orientado a la accion.
A lo largo del curso, te enfrentaras a multiples casos reales. Deberas integrar todos
tus conocimientos, investigar, argumentar y defender tus ideas y decisiones.
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En este programa tendras acceso a los mejores materiales educativos, preparados a conciencia para ti:

Material de estudio

Todos los contenidos didacticos son creados por los especialistas que van a impartir
el curso, especificamente para él, de manera que el desarrollo didactico sea realmente
especifico y concreto.

\V4

Estos contenidos son aplicados después al formato audiovisual que creara nuestra
manera de trabajo online, con las técnicas mas novedosas que nos permiten ofrecerte
una gran calidad, en cada una de las piezas que pondremos a tu servicio.

Clases magistrales

Existe evidencia cientifica sobre la utilidad de la observacién de terceros expertos.

El denominado Learning from an expert afianza el conocimiento y el recuerdo, y
genera seguridad en nuestras futuras decisiones dificiles.

Practicas de habilidades y competencias

Realizaras actividades de desarrollo de competencias y habilidades especificas en
cada drea tematica. Practicas y dinamicas para adquirir y desarrollar las destrezas
y habilidades que un especialista precisa desarrollar en el marco de la globalizacion
que vivimos.

Lecturas complementarias

Articulos recientes, documentos de consenso, guias internacionales... En nuestra
\l/ biblioteca virtual tendras acceso a todo lo que necesitas para completar tu capacitacion.

AN
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Case Studies

Completaras una seleccion de los mejores case studies de la materia. Casos
presentados, analizados y tutorizados por los mejores especialistas del
panorama internacional.

Restmenes interactivos

Presentamos los contenidos de manera atractiva y dinamica en pildoras multimedia
que incluyen audio, videos, imagenes, esquemas y mapas conceptuales con el fin de
aflanzar el conocimiento.

Este sistema exclusivo educativo para la presentacion de contenidos multimedia fue
premiado por Microsoft como “Caso de éxito en Europa”.

Testing & Retesting

Evaluamos y reevaluamos periodicamente tu conocimiento a lo largo del programa.
Lo hacemos sobre 3 de los 4 niveles de la Piramide de Miller.
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Titulacion

La Especializacion Profesional en Desarrollo de Campafias de Ventas garantiza,
ademas de la capacitacion mas rigurosa y actualizada, el acceso a un titulo de
Especializacion Profesional expedido por TECH.

Tras la superacion de las evaluaciones, el alumno recibira por correo postal con acuse
de recibo su correspondiente Titulo de Especializacion Profesional emitido por TECH.

El titulo expedido por TECH expresara la calificacion que haya obtenido en la
Especializacion Profesional, y reunira los requisitos comunmente exigidos por las
bolsas de trabajo, oposiciones y comités evaluadores carreras profesionales.

Titulo: Especializacion Profesional en Desarrollo de Campaiias de Ventas
Modalidad: Online
Horas: 375

(]
t e C formacion
» profesional

Otorga el presente

DIPLOMA

,,,,,,,,,,,,,,,,,,, con documento de identificacién n°®
Por haber superado con éxito y acreditado el programa de

ESPECIALIZACION PROFESIONAL

en

Desarrollo de Campafias de Ventas

Se trata de un titulo propio de esta institucién equivalente a 375 horas,
con fecha de inicio dd/mm/aaaa y fecha de finalizacién dd/mm/aaaa.

TECH es una Institucién Particular de Educacion Superior reconocida
por la Secretaria de Educacion Publica a partir del 28 de junio de 2018.

bk 7

Mariola Ibéfiez Dominguez
Directora

A 17 de junio de 2020
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